La technologie de simulation
3D permet une analyse plus

précise des piéces présentant
des zones massives ou a fortes
variations d'épaisseur.
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SIMULATION LEDITEUR S'ASSURE UNE PRESENCE
CONFORTABLE DANS LE NUMERIQUE ET PROPOSE
UNE NOUVELLE OFFRE COMMERCIALE POUR LES PME.

Moldflow a bati sa nouvelle poli-
fique de licence aufour de la
simulafion numérique, Maldflow
plastics insight, dans son édition
MPI-e. Avec un retour sur inves-
fissement inférieur a douze
mois, I'editeur de logiciels cible
clairement les PME. « Moldflow
passe d'une licence fixe a une
licence flotfante évolutive, mains
chere ef fransférable a plusieurs
utilisateurs, plusieurs sites,
défaille Jocelyne Marinaro, direc-
frice régionale pour I'Europe de
I'Ouest chez Moldflow. La licence
n'est plus atfachée a une
machine et a un expert. » MPl-e
est proposé depuis un an avec
deux offres, thermodurcissables
ou thermoplastiques, compre-
nanf respectivement deux ef
frois niveaux croissants d'exper-
fise ef de fonctionnalités.

Coit réduit de 60 a 70 %

«Nous leur offrons |a possibilité
d'optimiser leurs pieces des
I'amont par la simulation numé-
rique, précise Jocelyne Marinaro.
Le colit de |a licence a été réduit
de 60 a 70 % par rapport a nofre
offre précédente de licence fixe,
pour devenir accessible aux
PME. » Le logiciel MPI-e décrit
fout le procedé de fransforma-
fion des matieres plastiques, les
outillages, et comprend des cal-
culs d'investissement.

Parallelement, I'éditeur a fait
évoluer le logiciel Moldflow plas-
fics advisers, MPA 8.1, destiné
aux designers et aux bureaux
d'éfude. « Nous voulons démo-
crafiser la simulation, avec des
oufils simples, frés en amont de
la fransformation. » Les cancep-
teurs peuvent vérifier la géome-
frie de la piece et du moule par
rapport a la qualité requise et
I'intégrer a la conception assis-
tée par ordinateur. Cela facilite
I'aide a la décision, sans passer
par le moule profotype.

Pieces massives

Moldflow a, par ailleurs, opfimisé
son offre de formation aupres des
professionnels des méthades ef
du design, pour qu'ils simpre-
gnenf de ses autils, avec une
affention parficuliere sur la com-
préhension des canditions aux
limites. MPA 8.1 permet d'assainir
la conception, d'effectuer, par
exemple, des modifications de
nervures, d'épaisseur, de farmes.
De plus, grace a I'utilisation de la
technolagie 30, la derniere ver-
sion de MPA 8.1 autorise la simu-
lation des pieces massives ou a
variations d'épaisseur importan-
fes, ef plus seulement celles des
pieces a parois minces. « Cest une
évolution majeure qui permet de
fraiter toutes les pieces. »
Frédérique Gouin

Moldflow

FPSA: |'Europe
par la Roumanie

AUTOMOBILE LE GROUPE OYONNAXIEN MET LACCENT
SUR LES PRODUITS PROPRES, NOTAMMENT DANS LE
MEDICAL A USAGE UNIQUE ET LA PUERICULTURE.

Passer au niveau suivant. « La
stratégie de développement a
I'echelle europeenne doif faire
passer 'enfreprise du sfafut de
sous-fraifant a celui de fournis-
seur expert pour les grands
comptes », espere Paul Seigne-
martin, p-dg de FPSA. Depuis
2002, le plasturgiste de Belli-
gnat, pres d'0yonnax, dans l'Ain,
se developpe en Roumanie.
D’abord en parfenariat avec deux
saciétés de la Plastics Vallée, a
Timisoara, puis par I'implanta-
fion de sa propre fonderie, en
2006. « La conception ef la mise
en place de services a I'inferna-
fional nous onf ouverts a la
fabrication de produits pro-
pres », se félicite Paul Seigne-
martin. Le fransformateur
enfend ainsi valariser son exper-
fise dans I'injection des thermo-
plastiques et des compasites, en
parficulier les PP renforcés
minéraux et fibres de verre.
Autre savoir-faire, FPSA maitrise
la fonderie sous pression en
chambre chaude automatique de
zamak (alliage & base de zing).

L'automobile en téte

(oté marché, FPSA réalisé 63 %
de son chiffre d'affaires dans
I'automohile - équipement inté-
rieur, sécurité de I'habitacle, sie-
ges. Les fixations de sparts d'hi-
ver, la motorisation électrique,
I'électricité basse tension, la

fuyauterie gaz, le médical a
usage unique ef les articles de
puériculture font aussi partie de
son cafalogue. Cest dans ce der-
nier secteur que le fransforma-
feur vient de déposer un brevet
européen pour une valve a prise
dair latérale destinée a équiper
un biberon.

Ouverture aux laboratoires

Le médical a usage unique
constitue une opportunité d'ou-
verture vers les grands labora-
foires de France et d'Europe. Oes
parfenariats de distribufion croi-
sée sant en réflexion. FPSA a
créé, en 2005, la filiale Epso, en
charge du parachevement, des
bouchans pour le flaconnage
cosmétique haut de gamme. Le
groupe envisage ainsi un parfe-
nariat au Maroc dans les domai-
nes de la piece fechnique indus-
frielle et de la puériculture. |1
sange, enfin, a implanter un
bureau d'éfudes dans les pays de
I'Est, d'ici cing ans.
FPSA a réalisé 20 millions d’eu-
ros de chiffre d'affaires sur les
neuf premiers mais de I'année
2007, dont 22 % a l'export. I
vise une croissance de I'ordre
de 10 % par an, avec un ohjectif
de renfabilité de 4 % a I'norizan
2010. Il emplaie 150 personnes,
dont 55 dans ses deux filiales
roumaines.

Laurent Guigon

=y Les dépenses de R&D
n “'=- représenteront 8 % du chiffre
= d affaires de FPSA en 2008,
sans compter les investisse-
ments en infrastructures
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